Inainte de a incepe activitatea de construire a retelei, ati ficut sport de
performanta. Cum v-a ajutat acest lucru sa realizati importanta si nece-
sitatea suplimentelor alimentare?

Fiecare sportiv isi doreste sd isi pund in evidentd potentialul la
maximum. Pentru a reusi acest lucru, o conditie fizicd si mentald
perfectd este obligatorie. Suplimentele alimentare sunt modul cel
mai natural cu putintd pentru a obtine o astfel de conditie.
Acestea nu doar cd imbunatatesc performanta, ci ne si ajutd sd ne
recuperdm mai rapid. Mi-am dat seama cd, in activitatea noastra
de zi cu zi, ne asteptdm la o performanta similard de la noi insine
si de la ceilalti. Daca ne straduim sd ducem o viatd sdnatoasa si
implinitd, avem nevoie de catalizatori naturali si de informatiile
potrivite despre acestia. Si aici CaliVita (California Fitness pe
atunci) a intrat in joc, fiindca a iesit perfect in intdmpinarea cerin-
telor si nevoilor pe care le aveam pentru a atinge acest scop. Cu
cat am invatat mai multe despre produsele pe care le oferea firma,
cu atdt am vrut sa impdrtdsesc acest lucru cat mai multor persoa-
ne. Si cum reteaua se bazeazd, in general, pe relatiile deja existen-
te, multe dintre liniile mele inferioare au fost, de asemenea, for-
mate din sportivi. Doar cativa dintre ei stiau pe atunci ce inseam-
nd sa construiesti o retea, dar eu mi-am dat imediat seama cd
asta era menirea mea si am fost extrem de fericit sd le pot vorbi
despre aceastd oportunitate prietenilor si cunostintelor mele.

Ceinseamna CaliVita pentru dvs.?

Multi prieteni! Un parteneriat de afaceri credibil timp de doud
decade. Un spectru de produse deosebit si reinnoit in permanenta.
Experiente incredibile cu prietenii mei la evenimentele CaliVita, la
Taberele de Vard si la Seminariile Succesului. Independenta finan-
ciard, sigurantd si un viitor stabil pentru mine si pentru familia
mea. Nu e nevoie de calitdti deosebite pentru a atinge toate aces-
tea in sistemul CaliVita, care a dovedit cu prisosintd cd functio-
neaza si care le permite tuturor sd progreseze in ritm propriu. Asta
se intdmpld de peste doudzeci de ani, iar sistemul nostru a supra-
vietuit tuturor provocdrilor sau crizelor globale si s-a intins pe mai
multe generatii.

(Ca Golden Palm Manager v-ati construit cu succes o retea internatio-
nala si continuati sa faceti acest lucru. De ce lucruri trebuie sa tinem
cont cand incepem aceasta afacere?

Nu existd nicio armd secretd. Eu unul sunt de pdrere cd, pentru a
deveni as in orice profesie, trebuie sd investesti in activitatea pe care
o faci mult timp, energie si hotdrdre. Consecventa este cheia succe-
sului - sa te dedici activitdtii cate putin, in fiecare zi. Un mod exce-
lent de a accelera construirea retelei este repetarea metodelor invd-
tate de la sponsor, de cat mai multe ori. Nu trebuie sa vii cu ceva nou
de fiecare datd.

urtat
e val!

POVESTI DE SUCCES

Daca esti avid de informatii si bine informat cu privire la progresele
tehnologice, poti economisi timp si bani. Experienta m-a invdtat ca
avem cu totii suisuri si cobordsuri. In unele momente esti pe culmi, in
altele parcd te misti cu incetinitorul. Cu cdt este mai mare reteaua
noastrd, cu atat avem mai multe grupuriin fiecare din aceste faze.
Daca suntem constienti de acest lucru, ne putem misca mai rapid si
putem acorda mai multd atentie celor care au cea mai mare nevoie.
De multe ori auzim cd se cautd cei mai potriviti candidati pentru
constructia de retea. Experienta mi-a demonstrat cd e la fel de
important sa ii lasi sa plece pe cei care vor sa o faca. Evident, sa ii lasi
sd plece pe partenerii de afacere — contactele si relatiile personale
trebuie protejate intreaga viata.

Un lucru este sigur: fiecare dintre noi va avea de infruntat multe pro-
vocdri pe drumul cdtre atingerea obiectivelor pe care si le-a propus.
Sponsorii activi sunt aici sd ne ajute. Fiecare isi pregdteste drumul de
urmat, nimeni nu este ldsat pe dinafara!

Care este cea mai memorabila experienta pe care ati avut-o in
CaliVita?

Multumita CaliVita am avut privilegiul de a cdldtori in locuri minu-
nate, dintre care as enumera Insulele Canare, Turcia, Republica
Dominicand, Thailanda si Mexic. Am amintiri de neuitat din aceste
cdlatorii si nu as putea alege doar una dintre ele. Inotul cu delfinii a
fost ceva ce trdiesti o datd in viatd — atdt pentru mine, cdt si pentru
ei... Cand calatoresc cu CaliVita, cu prietenii mei, e complet diferit
decat atunci cand sunt turist obisnuit.

Anul trecut am mers intr-o tard pe care nu o mai vizitasem pand
atunci, fiindcd Tabdra de Vard a avut loc intr-o statiune de pe malul
bulgdresc al Mdrii Negre. De-abia astept sd ajung din nou in
Bulgaria, in aceasta destinatie exclusivistd.

Fiindca sunteti unul dintre primii si cei mai experimentati membri

CaliVita, ce sfat le-ati da celor care isi doresc sa va calce pe urme si

incep astazi?

Aveti curajul sd visati! Ganditi global, actionati local! Sansele pe
care ni le oferd astdzi constructia de retea au astdzi o mizd mult
mai mare decat acum 10-20 de ani. Profitand din plin de experienta
sponsorului dvs. si investind entuziasm in afacere, puteti obtine
rezultate foarte rapid! Instrumentele pot fi o idee diferite, dar baza
rdmane aceeasi. Esenta retelei sunt oamenii care o formeaza si rela-
tiile stranse dintre acestia. Folositi materialele audio si video, cititi
mult, participati la evenimente si strdduiti-vd sd va puneti cunostin-
tele in practica in fiecare zi. Aceastd activitate nu poate ramadne la
nivel teoretic. Trebuie sd o faceti in fiecare zi, pand cand devine o a
doua naturd. Trebuie sd o considerati o profesie pe care vreti sd o
invatati si sa o stapaniti perfect!

Pentru mai multe imagini, intrati pe www.calivita.ro!
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